CASO DE ESTUDIO | BELIZE

Tienda de conveniencia,
Reposicion automatica de

inventario

m Desafio de la organizacion

El cliente necesitaba automatizar mediante una
interface el reabastecimiento automatico de
inventarios en sus tiendas y en los sistemas centrales

Esta solucién requiere recibir informacion de los
inventarios a nivel de las sedes de las tiendas y
activar una reposiciéon de inventario desde el
departamento de logistica.

m Nuestra propuesta

Se planted una interfaz entre los sistemas de ECC
(Backoffice) y los POS en las tiendas (SB1) para
abastecimiento automatico de inventarios.

Mediante la metodologia Cascada para
administracion de proyectos e implementacién de
SAP para los modulos.
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CONSULTING

Nuestro Cliente

Cadena de tiendas minoristas repartidas
por todo Belize

Entre sus objetivos es el apoyo a los
belicefios del barrio para que sean los
empresarios de las minitiendas y les
brinda la oportunidad de ser sus propios
jefes y crear empleo en su barrio.

Ademds de capacitar capacitar a los
empresarios locales y ofrecer

oportunidades no sélo a las personas,
sino también a la comunidad en general.

Cuenta con mas de 25 tiendas
establecidas en todo el territorio.

En conjunto con un socio estratégico, se diseiid una interfaz para comunicar sistemas de tienda
en los POS (Point of Sale) en donde se tiene implementado un sistema de SB1 (SAP Business

One) y los sistemas de Back Office (SAP ECC)
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m Resultados

Basados en la interaccidon que se tuvo con el cliente en su momento:

Resultados tangibles:

v" Creacidn automatica de reabastecimiento
de inventarios entre ambos sistemas.

v" Integracion de informacion entre SAP ECC
con SAP B1, a través de un ABAP Proxy.

v’ Interfaz originada hacia SAP B1, con la
cual se exportan las necesidades de
adquisicion de las tiendas, utilizando la
herramienta MRP, las necesidades llegan
a SAP ECC donde se transforman en
Ordenes de Venta para ser despachadas
desde el centro de distribucién. Luego de
estos pasos, se tiene una interfaz para
enviar, desde SAP ECC a SAP B1, la
informaciéon con la confirmacién de la
liguidacién de la ruta. Este ultimo dato
permite ejecutar la salida de mercancias

Beneficios puntuales para resaltar:

v Reabastecimiento Automatico.

en los almacenes. v Comunicacién con SAP Business One, lo
gue permite crear entradas de mercancia y
salida de los pedidos de venta que fueron
entregados.

v' Confirmacidn de la liquidacidn de Ruta.

Resultados intangibles:

v Obtener de forma automatizada el

restablec,lmlentlot . actjjtoma’tlco ¢ lde v' Creacién de la Orden de Venta en base a
rr?se.rbc.?;\::s, asl teniendo mas controt y los requerimientos enviados desde SAP B1.
visibilidad.

m Lecciones aprendidas

1.  Comunicacién y entendimiento de los procesos de negocio del cliente.
2. Trabajary adaptarse a una cultura de trabajo que el propio cliente posee.
3.  Ejecutar todos los procesos de forma remota.
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